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				Freier Makler


			

				
				
				
				
				Wir sind Versicherungsmakler und können daher aus einer Vielzahl von Versicherern die jeweils beste Option unseren Kunden anbieten. Wir sind an keine bestimmte Gesellschaft gebunden.


			

			

				
				
				
				
				
				
			

				
				
				
				
				30 Jahre Erfahrung

			

				
				
				
				
				In den letzten drei Jahrzehnten haben wir viele spezielle Situationen für unsere Kunden erfolgreich lösen können und uns dadurch stetig weiterentwickelt.


			

			

				
				
				
				
				
				
			

				
				
				
				
				Persönlich

			

				
				
				
				
				Wir sind keine unpersönliche Beratungsgesellschaft, sondern wir beraten Sie in Eins-zu-Eins-Gesprächen, und wir finden gemeinsam passgenaue Lösungen.


			

			

				
				
				
				
			

				
				
				
				
				
				
				
				
				
				
				Spezialisierung


			

				
				
				
				
				Vorweg, wir beraten jeden Kunden gerne und verfügen über das fachliche Know-How hierfür. Allerdings hat sich bereits vor Jahrzehnten herauskristallisiert, dass unsere Spezialisierung auf Beamte und deren Themenbereiche, stark nachgefragt wurde. Neben der allgemeinen Beratung haben wir uns über die Zeit dadurch ein tiefes Wissen für spezielle Fälle, die gerade Beamte betreffen, angeeignet und uns in der Folge fachlich immer weiterentwickelt


			

				
				
				
				
				
			

			

				
				
				
				
			

				
				
			

				
				
				
				
				
				
				
				
				
				
				
				
				
				
				
				
				
				Vorteile


			

				
				
				
				
				Natürlich bietet Ihnen unsere Beratung zahlreiche Vorteile, von denen Sie einige hier nachlesen können. Davon profitieren unsere Kunden bereits jetzt.


			

			

				
				
				
				
			

				
				
				
				
				
				
				
				
				
				
				
			

			

				
				
				
				
				
				
				
				
				
				
				
				
				
				
				Freier Makler

				Im Gegensatz zu einem Ausschließlichkeitsvermittler, der nur Produkte einer speziellen Versicherungsgesellschaft anbietet, stehen wir Ihnen als Versicherungsmakler mit einer breiten Auswahl an Optionen zur Verfügung. Ein Ausschließlichkeitsvermittler ist nämlich auf die Angebote und Lösungen einer einzigen Gesellschaft beschränkt und kennt diese zwar, ist jedoch durch diese Exklusivität gebunden.

Als Versicherungsmakler hingegen, habe ich Zugriff auf eine Vielzahl von Versicherungsgesellschaften und deren Tarife. Dies ermöglicht es mir, aus einem weitreichenden Angebot die Optionen herauszufiltern, die am besten zu  ihnen und ihren Bedürfnissen passen. Unser Ziel ist es, die optimale Lösung für Sie zu finden, unabhängig vom Produkt oder dem Namen der Gesellschaft.

Kurzum, während ein Ausschließlichkeitsvermittler Ihnen lediglich eine begrenzte Sichtweise bietet, eröffne wir Ihnen als Makler ein weites Spektrum an Möglichkeiten.


			

				
				
				
				
				Spezialisierung

				Unser Alleinstellungsmerkmal als Berater ist unsere Spezialisierung auf Beamte, ein Bereich, auf den wir uns seit über 20 Jahren fokussieren. Diese Spezialisierung mag zunächst ungewöhnlich erscheinen, ist aber für Beamte von entscheidender Bedeutung.

Dank unsere langjährige Erfahrung mit Beamten besitzen wir fundierte Kenntnisse in praxisrelevanten Situationen und ein tiefgehendes Verständnis für die besonderen Anforderungen und Bedürfnisse dieser Berufsgruppe. Wir sind bestens vertraut mit Themen wie der Beihilfe und deren Auswirkungen auf die Familienversicherung bei der Entstehung oderVeränderung von Beihilfeansprüchen.

Haben Sie sich schon einmal gefragt, wie Sie Ihren Versicherungsschutz ideal an Ihre Beihilfe anpassen können, abhängig von Ihrer familiären Situation oder bei Veränderungen in Ihrem Dienstverhältnis? Wissen Sie, wann Sie Anspruch auf welche Versorgungsleistungen haben oder was sich ändert, wenn Sie in Teilzeit arbeiten? Und welche private Krankenversicherung in Kombination mit Ihrer Beihilfe die beste Wahl ist?

Diese und ähnliche Fragen gehören zu unserem Beratungsalltag. Unser Ziel ist es, Sie in all diesen Belangen optimal zu beraten und zu gewährleisten, dass Ihre Versicherungssituation stets ideal auf Ihre Bedürfnisse als Beamter abgestimmt ist. Eine spezialisierte Beratung ist unerlässlich, um den spezifischen Anforderungen gerecht zu werden, die Ihre berufliche Situation mit sich bringt.


			

				
				
				
				
				Ortsunabhängige Beratung

				Zusätzlich zu unseren zahlreichen Kunden im Rhein-Main-Gebiet bieten wir die Möglichkeit, unsere Beratungsleistungen unabhängig vom Standort in Anspruch zu nehmen. Es kann durchaus vorkommen, dass Sie Ihre Zusammenarbeit mit uns in unserer Region beginnen und später in eine andere Stadt oder sogar ins Ausland umziehen. Oder vielleicht sind Sie aufgrund von Empfehlungen von Bekannten oder Freunden auf uns aufmerksam geworden, wohnen jedoch nicht in unmittelbarer Nähe. Für solche Fälle stellt die Online-Beratung eine ideale Lösung dar, um Sie umfassend zu beraten und kontinuierlich zu betreuen.

Online-Beratung ist jedoch nicht nur für Umzüge hilfreich. Vielleicht befinden Sie sich auf einer Dienstreise und benötigen ein schnelles Meeting, oder Ihr Terminkalender ist so voll, dass ein Gespräch von zu Hause oder aus dem Büro heraus praktischer ist. Dank der Online-Beratungsoption können wir uns unabhängig von Ihrem aktuellen Standort treffen, um Ihre Anliegen effizient zu besprechen und zu bearbeiten. Diese Flexibilität ermöglicht es, Ihre Versicherungsangelegenheiten stets aktuell und auf Ihre Bedürfnisse abgestimmt zu halten, unabhängig davon, wo Sie sich befinden.


			

				
				
				
				
				Erfahrung

				Unsere umfangreiche berufliche Erfahrung und praktische Expertise spielen eine wesentliche Rolle dabei, gängige Fehler zu vermeiden und Herausforderungen geschickt zu meistern. Im Laufe unserer Berufstätigkeit haben wir bereits eine Vielzahl von Kundenanliegen behandelt, die sich in ihrer Natur oft ähneln, jedoch in Details unterscheiden. Diese Erfahrungen ermöglichen es uns Lösungen für viele Situation zu finden.

Für Berufseinsteiger, Branchenfremde oder Gelegenheitsberater kann die Komplexität der Kundenanliegen eine große Herausforderung darstellen. Ohne die nötige Erfahrung und Praxis ist es schwierig, die Feinheiten zu erkennen, die für eine Beratung und erfolgreiche Problemlösung entscheidend sind. Unsere Erfahrung ermöglicht es uns, kompetent individuelle Lösungen für Situationen zu finden, die vom Regelfall abweichen.


			

				
				
				
				
				Transparenz

				Über die letzten 30 Jahre haben wir es uns zur Aufgabe gemacht, die oft komplexen und umfangreichen Versicherungsangebote für unsere Kunden transparent und verständlich aufzubereiten. Unser Ziel ist es, Ihnen als Kunde alle relevanten Informationen an die Hand zu geben, damit Sie eine gut informierte Entscheidung treffen können.

In der Versicherungsbranche ist es üblich, dass Unternehmen ihre Vorteile hervorheben, während die weniger attraktiven Aspekte oft im Kleingedruckten verborgen bleiben. Als Versicherungsmakler sehen wir es jedoch als unsere Kernaufgabe an, Sie offen und ehrlich über die Stärken sowie Schwächen von Angeboten zu informieren. Wir möchten, dass Sie sich bei Ihrer Entscheidung sicher und umfassend informiert fühlen. Dies beinhaltet, dass wir Ihnen nicht nur die vorteilhaften Aspekte präsentieren, sondern auch auf Beschränkungen und mögliche Nachteile hinweisen.

Eine Entscheidung, die auf Transparenz und umfassenden Informationen beruht, ist stets die beste. Unsere Verpflichtung Ihnen gegenüber besteht darin, sicherzustellen, dass Sie genau diese Möglichkeit erhalten – eine Entscheidungsgrundlage, die Ihnen einen klaren Überblick über die Vor- und Nachteile bietet.


			

				
				
				
				
				Weitblick

				Unser Hauptfokus mag zwar auf dem Versicherungsbereich liegen, doch sind wir uns bewusst, dass das Leben und die Finanzen unserer Kunden weit mehr umfassen als nur Versicherungsverträge. Deshalb thematisieren wir ebenso angrenzende und wichtige Bereiche wie Vorsorgevollmachten, Testamente und Patientenverfügungen. Auch wenn diese Bereiche nicht direkt mit Versicherungen in Verbindung stehen, sind sie doch für die finanzielle und persönliche Absicherung von großer Bedeutung.

Unser Ansatz geht weit über das reine Versichern von Risiken hinaus. Es ist unser Ziel, sicherzustellen, dass Sie in allen Lebensbereichen gut vorbereitet sind. Diese Themen mögen nicht immer im Mittelpunkt Ihres Interesses stehen, sind jedoch entscheidend für eine umfassende Absicherung und Planung. Als Ihr Versicherungsmakler streben wir danach, Ihnen nicht nur in Versicherungsfragen zur Seite zu stehen, sondern als vertrauenswürdiger Berater in allen Lebenslagen eine umfassende Unterstützung zu bieten.


			

			

			

				
				
				
				
			

				
				
			

				
				
				
				
				
				
				
				
				
				
				
				
				
				
				
				
				
				Pfeiler der Zusammenarbeit


			

				
				
				
				
				Für den Erfolg einer Zusammenarbeit ist eine stabile Basis unerlässlich. Die nachfolgend aufgelisteten Punkte haben sich über die letzten Jahrzehnte als bewährt erwiesen und sind als Grundpfeiler unserer Zusammenarbeit unabdingbar.


			

			

				
				
				
				
			

				
				
				
				
				
				
				
				
				
				
				
				
				
				
				
				Gegenseitiges Vertrauen

				Vertrauen ist eine entscheidende Komponente unserer Zusammenarbeit. Sie müssen uns Vertrauen, um uns allen Informationen zu geben, die für die jeweilige Situation erforderlich sind. Oftmals sind diese Informationen umfangreicher, als zunächst angenommen wird. Gleichzeitig verlassen wir uns darauf, dass Sie unsere Fragen ehrlich beantworten. Nur dies ermöglicht es uns, die Situation genau zu analysieren, Sie effektiv zu beraten und passgenaue Empfehlungen zu geben.

Zum Beispiel sind detaillierte Angaben zu Ihrer Krankengeschichte essentiell, um Ihre Berufsunfähigkeitsabsicherung oder Krankenversicherung optimal zu gestalten. Unvollständige oder ungenaue Informationen können zu einem erheblichem Mehraufwand, Zeitverlust und im schlimmsten Fall zu Leistungskürzungen oder -ablehnungen führen. Um solche negativen Auswirkungen im beiderseitigen Interesse zu vermeiden, legen wir größten Wert auf eine offene und ehrliche Kommunikation.


			

				
				
				
				
				Ehrliche Kommunikation

				Wir sind in unseren Gesprächen immer sehr direkt und versuchen die Dinge nach Möglichkeit beim Namen zu nennen. Alles andere bringt uns nicht weiter, insbesondere wenn es um Ihren Schutz und die richtige Absicherung für Sie geht. Uns ist es wichtig, dass wir dies auf Augenhöhe kommunizieren und Sie dabei die jeweiligen Gründe verstehen. Dafür sprechen wir die betreffenden Punkte offen und direkt an, auch wenn dies in unsere Branche nicht üblich ist. Denn nur Ehrlichkeit führt uns schneller zum Ziel. Probleme lösen sich nun mal nicht durch Umschreiben, sondern durch Erkennen und aktives Anpacken derselben.

Wir erwarten dieselbe Klarheit von Ihnen. Sollte Ihnen ein Lösungsvorschlag nicht zusagen, bitte wir Sie, dies offen und ehrlich zu kommunizieren. Teilen Sie uns einfach mit, was genau Ihre Bedenken sind oder was Ihnen fehlt. Nur durch eine solch offene Kommunikation können wir effizient zu einer passenden Lösung kommen oder feststellen, dass es unter Umständen eine solche Lösung nicht gibt.


			

				
				
				
				
				Mitarbeit ist erforderlich

				Als Berater in Versicherungsfragen stehen wir Ihnen mit unserem umfassenden Wissen, unserer Erfahrung und unserem Engagement zur Seite. Neben Versicherungsthemen bieten wir Ihnen darüber hinaus auch in anderen Bereichen nützliche Tipps und Unterstützung. Jedoch gibt es Bereiche, bei denen Ihre aktive Mitarbeit unverzichtbar ist. Dazu zählt die Besorgung bestimmter Unterlagen wie z.B. Arztberichte, gesundheitlicher Angaben oder die Wohnflächenberechnung Ihres Hauses, je nachdem um was es thematisch geht. Ihre Hilfe ist unerlässlich für den Erfolg unserer Zusammenarbeit. Die Qualität des Ergebnisses hängt maßgeblich von Ihrer Bereitschaft ab, Ihren Teil dazu beizutragen. Ihre Mitarbeit erleichtert nicht nur unsere Arbeit, sondern macht das Erreichen Ihrer Ziele erst möglich.


			

				
				
				
				
				Änderungen mitteilen

				Versicherungen und Absicherungskonzepte sind maßgeschneidert auf Ihre individuelle Lebenssituation zugeschnitten. Bei Veränderungen in Ihrem Leben ist es entscheidend, dass auch Ihre Absicherung, vergleichbar mit einem Maßanzug, angepasst wird. Daher empfehlen wir Ihnen dringend, uns über Änderungen in Ihrem Leben zu informieren. Dies ist besonders wichtig bei Ereignissen wie Heirat, Gehaltserhöhungen oder der Geburt eines Kindes, bei denen Vertragsanpassungen oft fristgebunden sind. Um sicherzustellen, dass Ihre Absicherung immer aktuell und passend bleibt, können Sie uns einfach per Telefon, E-Mail oder über das Formular auf unserer Website über mögliche Veränderungen in Kenntnis setzen. Dies ist mit geringem Zeitaufwand für Sie möglich und ermöglicht es uns, Ihre Absicherung an Ihre veränderten Bedürfnisse anzupassen.


			

				
				
				
				
				Lieber eine Frage zuviel

				Durch unsere jahrzehntelange Erfahrung, liegt uns die verständliche Darstellung der komplexen Themen besonders am Herzen. Trotz unserer Bemühungen, alles eindeutig zu erläutern, ist es ganz natürlich, dass Fragen auf Ihrer Seite entstehen werden. Bitte scheuen Sie sich nicht davor, nachzufragen, wenn Ihrerseits Unklarheiten bestehen oder Informationen in Vergessenheit geraten sein sollten. Im Zweifelsfall auch gerne mehrfach. Dieses Vorgehen ist weitaus besser, als durch ein Missverständnis wichtige Fristen zu verpassen oder Entscheidungen zu treffen, die sich nachteilig für Sie auswirken könnten. Offene Fragen zu klären, ist ein wesentlicher Bestandteil unserer erfolgreichen Zusammenarbeit.


			

			

			

				
				
				
				
				
				
				
				
				
				
			

			

				
				
				
				
			

				
				
			

				
				
				
				
				
				
				
				
				
				
				
				
				
				
				
				
				
				Motivation


			

				
				
				
				
				Seit über 30 Jahren bin ich, Heiko Rohmann, hauptberuflich im Versicherungs- und Finanzbereich tätig. Diese langjährige Erfahrung, gespeist aus einer Vielzahl von Kundengesprächen, beruflicher Praxis, Aus- und Weiterbildung sowie unserer stetigen Anpassung an die Veränderungen der Zeit, hat einen enormen Erfahrungsschatz aufgebaut. Auf diesen Schatz kann ich in der Zusammenarbeit mit meinen Kunden täglich zurückgreifen, um Konzepte umzusetzen. Trotzdem, liebe ich es, dass man in unserem Berufsfeld nie auslernt und gelegentlich neue Gegebenheiten vorfindet, die man zuvor noch nicht hatte, auch wenn – oder gerade weil – dies im Einzelfall fordernd sein kann. Man wächst eben oft stärker an neuen Herausforderungen als an den alltäglichen.


			

				
				
				
				
				
			

			

				
				
				
				
			

				
				
			

				
				
				
				
				
				
				
				
				
				
				
				
				
				
				
				
				
				Ablauf der Zusammenarbeit


			

				
				
				
				
				Jede Reise beginnt bekanntlich mit dem ersten Schritt, und das ist bei uns das Telefonat. In unserem ersten Gespräch werden wir uns dann über die Ihnen wichtigen Themen genauer austauschen. Danach folgt die Zusammenarbeit, in welcher wir Schritt für Schritt die ausgewählten Bereiche bearbeiten. Sobald wir Ihr Konzept auf den aktuellen Stand gebracht haben, werden wir in den nächsten Jahren stetig in Kontakt bleiben, um bei Änderungen in Ihrem Leben Nachschärfungen vornehmen zu können. Vereinbaren Sie über den Button „Kennenlerngespräch“ einfach ein erstes kurzes Telefonat mit uns, damit ist der erste Schritt getan.


			

			

				
				
				
				
			

				
				
				
				
				
				
				
				
				
				
				
			

				
				
				
				
				Telefonat

			

				
				
				
				
				Es ist immer sinnvoll vor einem geplanten Termin miteinander zu telefonieren, weil wir hier die Komplexität des Themas und somit das weitere Vorgehen absprechen können.


			

			

				
				
				
				
				
				
				
				
				
				
			

				
				
				
				
				Erstgespräch

			

				
				
				
				
				Wir treffen uns und tauschen uns über die verschiedenen Themengebiete aus, die wir gemeinsam angehen möchten. Die gesamte Beratung ist für sie kostenfrei.


			

			

				
				
				
				
				
				
				
				
				
				
			

				
				
				
				
				Zusammenarbeit

			

				
				
				
				
				Hier bearbeiten wir die abgesteckten Themen und finden Lösungen. Sie bekommen hierzu Vorschläge zur Ansicht mit nachhause, ob ausgedruckt oder in digitaler Form.

			

			

				
				
				
				
				
				
				
				
				
				
			

				
				
				
				
				Ausblick

			

				
				
				
				
				Wir bleiben im stetigen Austausch über die Änderungen, die sich in Ihrem Leben ergeben, um Ihr Konzept fortwährend anzupassen.
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				Kontaktieren Sie uns gerne


			

				
				
				
				
				Hier können Sie sich direkt einen Termin in unserem Kalender buchen.


			

				
				
				
				
				
			

				
				
				
				
				
				
				
					

				

			

				
				
				
				
				
				
				
						
				
				
				
				
				06151 9181511
			
	
				
				
				
				
				info@HeikoRohmann.de
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